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VILJELIJA VS. AGRIMANAGER?

Tilan strateginen
kehittdminen 5-10

Optimoi e
P vuoden sisalla

tuotantopanosten AL AR i
kayton '
Hinnansuojaus,

myyntistrategia

Verosuunnittelu

Viljelyn ja viljely-

tekniikan jatkuva
kehittaminen S L‘



RANSKA VS. SUOMI*

Keskisato, ton

Kiinteat kustannukset,
euro/ton

Muuttuvat
kustannukseet, euro/ton

Tuki, euro/ton

Nettotuotantokustannuk
set, euro/ton

Tavoitehinta(nettotuotan
tokustannus+voittomarg
inaali)
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*NSL:n tehoneuvontatilat , 10 v keskisato



EVAITA RANSKASTA VILJAKETJUN
KEHITTAMISELLE

« 25 % EU:n viljantuotannosta (66 milj t)
« Merkittava vehnan vieja maailmanmarkkinoilla (3 sija, n 18 milj t/v)
« Haasteita laskevan valkuaistason kanssa (2015, 11,1 %)

* Myynti ainoastaan osuuskunnille (60%) tai yksityisille viljakauppialle (40%)

 Viljaketju (tutkimus, menekinedistaminen jne) rahoitetaan viljakaupasta kerattavalla
"vapaaehtoisella” verolla (noin 30 milj e, 0,51 e/t vilja ja 0,40 e/t leipgjauho , 2015)

* 90 % viljelijoista seuraa markkinoita, 50 % kayttaa futuurikauppaa viljakaupan kautta
Matkaraportti kokonaisuudessaan , johtopaattkset ja ehdotukset www.vyr.fi !



http://www.vyr.fi/

VILIASOPIMUSTYYPIT RANSKASSA

1. Spot-paivan hinta

2. Campaign price (pooli hinta), osa myyntihinnasta toimituksen
yhteydessa loput jalkitilina (45 % kaupoista)

3. Against Actual (AA)/ Index sopimus, sopimuksessa
maaritetaan basis ja vimeinen ajankohta jolloin hinnan voi
Kiinnittaa . Ostajalle hyva; esim vientitarjouksia voidaan tehda
nopeasti kun sopimusmaarat tiedossa

Spot ja Index-sopimuksia tehdaan 50/50
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HOW TO BUILT A SELLING STRATEGY Q
DIFFERENT PERIOD

Wheat Euronext

13/14 14/15 15/16

Less than 20 % Less
before harvest than 20
%
before
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40 % before harvest 40 % before harvest

y, . SLC




TUNNE TUOTANTOKUSTANNUKSESI !

 Agritelin Agrinext palvelu, tyokalu viljelijoille
tuotantokustannuksen maarittamiseksi:

-Nettotuotantokustannus per tonni
-Benchmarkkaus , markkinaposition visualisointi

-"It Is not business-like to tackle your price risk exposure unless
you know what costs you need to cover”

-Target price-Tavoitehinta

SLC



PRODUCTION COST

CALCULATION BY AGRINEXT
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PRODUCTION COST VISUALIZATION
AND HEDGING STRATEGY ON AGRINEXT
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HINNANMUODOSTUS, MYLLYVEHNA,
EURO/TON

Euronext, myllyvehna 180, 75 180,75

Basis -7 (0) -17,75

Valityspalkkio -10 Sisaltyy basiksen, el
eritelty

Kuljetus -8 -8

Tilahinta 155 - S LC




MITEN VILJELIJAT?

Francois Barret, president Interface cereales , www.interface.coop
-Sopimustyyppeja riittavasti
-Tavallisesti 30 % spot, 50 % futuuri (index?) ja 20 % hinnoiteltu optiolla

-Osuuskunnan verkkosivulla paivittain kiinteat hinnat optioilla tai ilman eri
kuukausille seka nykyiselle sadolle ja tulevalle sadolle

-Seuraa paivittain osuuskunnan sivustolta Pariisin ja Chicagon
porssinoteerauksia markkinakatsauksen joka ilmestyy kerran viikossa
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http://www.interface.coop/
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KITOS !
rikard.korkman@silc.fi S LC
tel. 040 518 9297

#bondenbehovs



