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GREPPA MARKNADEN?

e Greppa marknaden on Uudenmaan
ruotsinkielisten neuvontajarjestodjen koordinoima
koulutus mahdollisuus. Projekti on paaosin
rahoitettu Ely-keskuksen varoin.

e Koulutuksen tarkoituksena on ollut parantaa
viljelijdiden tuntemusta eri viljelykasvien
markkinoista ja eritoten hahmottaa viljelijoille
riskien hallintaa. Alkaen oman tilan "break even”
luvuista aina johdannaiskauppaan saakka.




GREPPA MARKNADEN,kaytanndssa

Vuodesta 2010 kurssi on kokoontunut 3-5 kertaa vuodessa. Viljelija
on voinut osallistua taysin vapaasti eri tilaisuuksiin. Vaikkakin
saanndllinen osallistuminen on ollut suotavaa, niin yksittaisistakin
osallistumisista on ollut hyotya.

Kurssipaivat on aina aloitettu markkinoiden lapikaynnilla. Todettu
markkinoiden muuttumiset sitten viime kokoontumisen ja
analysoitu niiden syyt ja seuraukset tulevaan.

Taman jalkeen on ollut luentoja. Eri yrityksia jotka kertovat lahinna
viljan hankinta malleistaan ja miten he toimivat seka kansallisella
etta kansainvalisella markkinalla. Joitain luentoja on my6s ollut
uusista viljelykasveista. Tarkeita ovat myos olleet eri markkinatalous
tietajien ja talousneuvonantajien puheenvuorot.

Paivat on aina lopetettu yhteenvetoon ja avoimeen keskusteluun
paivan teemoista.



Mita Greppa Marknaden on minulle
antanut?

Se on auttanut seuraamaan markkinoita. Siita on tullut tapa. Tarkoitan viikottaista
seuraamista. Myynti/osto aikeissa paivittaista seuraamista.

Olen voinut ymmartaa paremmin hintakehityksien syita. Ja etta hinnanvaihteluihin
globaalisti ei oikeasti voi mitaan. Niihin on vain sopeuduttava!

Kuten aina, asiat ovat hyvin tilakohtaisia. Minulle kurssi on opettanut myds mihin
kannattaa rajoitetun aikansa kayttaa. Eli olen myos ymmartanyt pyytaa apua
osaavilta neuvonantajilta. Koska olen todennut etta viljelijan arki ei ole enaan vain
suorittamista. Ei ole vain kylvamista ,kyntamista, sadonkorjaamista, jne. On paljon
asioita jotka vaativat paneutumista ja ymmartamista. Esimerkiksi myynti ja osto
kanavien yha uudelleen ja uudelleen rakentamista/hakemista, byrokratian
tulkitsemista, markkinoiden seuraamista/ennustamista ja ennen kaikkea
paatoksentekoa.

Olen kilpailu ihminen. Taten on ollut vaikea ymmartaa etta viljahinnan
tavoittelussa ei voi voittaa. Voi vain valttaa havion. Eli varmistaa jatkuvuuden.
Toisinaan jatkuvuuden varmistaminen oli myods alunperin viljelijan tavoite, silloin
kun sadon riittaminen talven yli, oli elinehto. Talta osin teenkin taas sita tyota mita
esiisat aikanaan tekivat. Tosin eri valineilla..



Taman paivan viljelijan tarkeimmat
oSaamiset.

Tottakai, hyvat viljelijan taidot! Aina paremman viljelytaidon/tason hakemista. Tiedon nalka myos jo
hyvin hallussa olevilla osa alueilla!

Oman tilan kustannusrakenteen tuntemista. Erityisesti lannoitteiden, polttoaineen, sadon maaran
ja laadun seka ajankayton vaikutus tulokseen. On tiedettava tarkkaan oman tilan tuotantokustannus
vilja tonnia kohden. ”Break even point”!

Osto ja myynti kanavien kilpailuttaminen! Joko yhdessa tai yksin. Tama on ainoa tapa milla viljelijat
voivat vaikuttaa hintoihin seka osto etta myynti puolella.

Paatoksenteko! On tarkeaa tilan jatkuvuuden kannalta etta tilalla tehdaan paatoksia. Paatoksia
tehdaan koska yritetaan saavuttaa sovittu paamaara. Jos ei ole sovittuja paamaaria tai visioita miten
tila viedaan eteenpain ei myoskaan pysty tekemaan paatoksia. Ja paatoksien kanssa elaminen on
silloin vaikeaa. Paatos tehdaan aina paatoshetkella tiedossa olevan tiedon valossa! Eli tiedon ja
taidon keruu ja paamaaran asettaminen on paatdksenteossa tarkeinta.

Ymmartaa oman ajan rajallisuus. Tyot ei tekemalla lopu! Tee niita toita mita itse osaat parhaiten.
Kouluta itseasi niilla alueilla mitka kiinnostavat itseasi eniten. Ota apua kun et osaa ja ulkoista kun ei
kiinnosta. Nain saat kokonaisuuden kannalta parhaimman tuloksen.

IIman toimivia nykyajan perheita ei yksikaan tila Suomessa parjaa seuraavalle sukupolvelle!



